Jak skutecznie sigga¢ po Srodki z unii europejskiej cz. 5

Na co zwracaé¢ uwage przy wyborze konsultanta

Starajac si¢ o uzyskanie wsparcia ze sSrodkow pomocowych musimy sprosta¢ licznym
wymogom formalnym. Nie ma rzecz jasna przeszkoéd by wniosek o wsparcie napisacé
samemu. W takim przypadku uwazne $ledzenie stron internetowych wdrazajacych projekty
oraz czg¢sty kontakt z punktami konsultacyjnymi moga by¢ wystarczajace.

Co zrobi¢, kiedy prowadzac dziatalno$¢ gospodarcza mamy liczne inne obowiazki,

a profesjonalizm zarzadzania firma nie pozwala nam na samodzielne wypetianie aplikacji

o $rodki z pomocy publicznej. Mozna zleci¢ taka czynno$¢ konsultantowi przyjmujac zasadg,
ze zdajemy si¢ na kogos kto ma w tym wzgledzie niezbgedne kompetencje poparte
doswiadczeniem.

Firm $wiadczacych ustugi konsultacyjne w zakresie pozyskiwania srodkow z
funduszow wsparcia jest na rynku coraz wigcej. Na co nalezy zwraca¢ uwagg przy wyborze.

Obserwujac sposoby wyboru do$¢ prostym 1 skutecznym sposobem jest wskazanie
przez znajomego. Czgsto taka referencja faktycznie naprowadzi na firme, ktora posiada juz
doswiadczenie 1 jakas skuteczno$¢ w aplikowaniu. Gorzej jednak jesli firma jest polecana
przez wielu przedsigbiorcow i odmowi (bo jest rzetelna) lub co gorsza przyjmie kolejne
zlecenie, ktére moze czeka¢ w kolejce na zatatwienie. Dobrze tez jesli firma w rozmowie
wstepnej pokazuje, ze jest dobrze zorientowana w réznych programach pomocowych, jeszcze
lepiej jak wykaze do§wiadczenia w taczeniu wsparcia z réznych tytutow.

Ostatnio zaczyna si¢ takze obserwowac postepujaca specjalizacj¢ wsrod konsultantow.
Jest to dobre zjawisko bo wiaze si¢ generalnie z rosnaca fachowoscia. Jesli konsultant
specjalizuje si¢ we wnioskach dla prywatnych przedsigbiorcéw (inny moze §wiadczy ustugi
tylko dla instytucji..) to wszystko jest ok. Czasami jednak specjalizacja postepuje tak dalece,
ze mozecie Panstwo ustysze¢, ze jestescie firma za mata — konsultant wskaze Ze nie pisze
wnioskoéw dla mikroprzedsigbiorstw (czgsto stoja za tym argumenty wynikajace z rachunku
ekonomicznego konsultanta). Zycie gospodarcze jest bardzo bogate i charakteryzuje sie duza
zmiennoscia. Dlatego wskazuj¢ najwazniejsze aspekty merytoryczne jakie powinno si¢ moim

zdaniem bra¢ pod uwagg przy wyborze konsultanta:
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1. Sprawdzad liste referencyjna najlepiej z ostatniego okresu z podaniem z

jakiego dziatania sporzadzit wnioski (wymogi formalne pisania wnioskow si¢

zmieniaja dlatego najlepsze sa ostatnie doswiadczenia);

2. Ilos¢ skutecznie pozyskiwanych wnioskow (czynnik ten nalezy rozdzieli¢ na

ilo$¢ wnioskéw formalnie przyjetych i otrzymujacych pomoc; -informacja

wskazuje czy konsultant sporzadza wnioski pod katem maksymalizacji
uzyskiwanej oceny cho¢ bez watpienia jakos¢ wnioskéw konkurencyjnych ma
tu wigksze znaczenie);

3. Zakres ushugi (zwracam uwagg Panstwa, ze najtrudniejszym etapem dla firmy

jest rozliczenie projektu, niektore firmy wykonuja kompleksowa ustuge wraz z

zarzadzaniem projektem inne tylko koncentruja si¢ na uzyskaniu dotacji);

4. Doswiadczenie firmy w trudnych przypadkach (zmiany w zloZzonych
wnioskach, zmiany harmonogramu, odwotania) — w tym zakresie
doswiadczenia firm dopiero sa budowane, ale mozna juz spotka¢ na rynku
,,weteranow”’;

5. Doswiadczenie w doradztwie dotyczacym laczenia pomocy z réznych

programoéw wsparcia (z moich do$wiadczen takich firm na rynku jest

najmniej).

Wtodzimierz Zak - wlodekzak(@interia.eu
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